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今年是东南电化公司的“管理提升”年，该公司紧密
围绕“管理提升”主题，做好全厂水平衡优化提升，促进公司高
质量发展。图为近日，该公司工作人员正在改造废水处理设
施。 （何雪玲 摄）
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深耕细作 收获盛夏的“果实”
解码联美公司德化“美伦·云启上城”项目热销之道

近日，石狮热电公司组织开展高处坠落伤亡事故综合应
急预案实战演练。图为演练人员对“伤者”进行施救。（江鹭 摄）

“包袱”清仓 迎来新突破
融资租赁公司做好不良资产清收处置工作

7月9日，融资租赁公司收到某城投
公司转来的逾期租金262万元。这是某
项目自违约后打来的第一笔款项，标志
着该公司与某城投公司就融资租赁合同
纠纷案达成了和解意向，多年的“包袱”
有望达成全额化解。

近年来，融资租赁公司以“产融结合、
以产带融、以融促产”的思路，深化拓展

“三争”行动，扎实开展不良资产清收处置
攻坚行动，多措并举，深入推动不良资产
清收处置工作多元化解，共建清收新格
局。

该公司坚持把不良资产清收处置工
作当作一项重要的政治任务，成立不良
资产清收处置专班，按照“一户一专班”

“一户一方案”，逐户分析研判、逐案制定

措施，常态化开展重点不良资产清收处
置工作，今年已实现了多个项目的实质
性进展。

该公司全部门联动配合，全面梳理
不良资产项目案件情况表，逐类建立清
收台账，每月实时更新，进一步理清思
路、明晰目标、精准施策，确保清收工作
落实到位；每月召开不良资产处置项目
推进会，通报工作进展、协调解决问题、
调整工作措施，明确工作节点安排，打通
清收工作堵点，保证清收工作顺畅、有
序、高效开展；该公司将不良资产清收任
务目标层层分解，让公司全体员工感受
到“千斤重担大家挑、各人肩上有指标”
的责任，同时加强资产处置节点监控，形
成了“比学赶帮超”的良好清收氛围。

该公司发挥党建引领作用，克难攻
坚，奋力前行，全力克服不良资产处置过
程所面临的各种问题。加大不良项目现
场催收的频度与力度，提升处置时效；多
措并举，多管齐下，多点突破，开拓创新
思维，该公司探寻不良处置新模式新方
法，同时继续借助司法手段促进逾期项
目处置，加强与代理律所及司法机构的
有效沟通，抓重点，破难点，创亮点，进一
步挖掘、掌握适用的司法手段以促进不
良资产的清收；持续跟踪，调整方案，积
极应对，该公司密切跟踪已和解项目的
履约情况，提前制定预案，积极提出应对
措施，及时恢复强制执行。 （陈云）

针对风机变桨系统故障频繁、电量损失大的问题，近日，
福能新能源公司隆教风电场组织人员对风机变桨系统进行直改交
技术升级改造，为风电机组安全稳定运行提供有力保障。新变桨
系统投入运行以来，有效减少了风电机组故障次数，提高了安全性
能和发电效率。 （李银华 摄）

华润混凝土（永定）公司
日销量破新高

本报讯 7月16日，建材控股华润混
凝土（永定）公司2024年首次开启双线
生产模式，日销量破今年新高，日销量
达到600多方。 （邱秀荣）

永安煤业公司西洋筛选厂
实现“双过半”

本报讯 今年上半年，永安煤业公司
西洋筛选厂在行业的浪潮中勇立潮头，
以坚定的决心、高效的举措和团结奋进
的精神，成功实现“双过半”。上半年发
运量高达 10.62 万吨，完成年度计划 11
万吨的 96.54%，超额完成序时进度5.12
万吨。与去年同期相比，增加发运商品
煤 6.76 万吨，产出与销售双向发展，实
现产销两旺。 （陈荣寿）

“B 区 1#楼 224㎡大平层销售 43 套，
车位销售 103 个，去化 93.5%……截至目
前，B区1-3#楼累计销售133套，车位销
售277个，实现销售约4亿元。”6月，联美
公司德化“美伦·云启上城”项目住宅及车
位首开即热销，再次喜摘“果实”！

在楼市“寒冬”的形势下，沿河商业及
车位去年12月首开即罄，劲销2.65亿元，
点起冬天里的“一把火”，如今在这盛夏之
际，住宅及车位首开又能取得热销4亿元
的业绩，实属不易。“即开即热销”的背后
有着什么样的“流量密码”呢？

“我们的目标是打造德化全新的城市
会客厅、高品质生活新标杆，这里建成后
将是一座服务设施完善、商业氛围浓郁、
陶瓷文化凸显、滨水生态融合、人居环境
优良的现代化城市综合体。”据联美公司

党委书记、董事长吴德雄介绍，“美伦地
产”品牌入驻德化以来，始终以广大居民
对美好生活需要为出发点，坚持打造品质
过硬、配套齐全、功能完善的理想居所。

为此，联美公司结合当地市场需求，
从项目规划前端开始发力，调整定位，优
化设计，坚持打造有差异化、有竞争力的
产品。项目将商品房和安商房按统一标
准高起点规划设计建造，在户型设计上同
时满足了居民刚性住房需求和多样化改
善性住房需求，并以生态园林概念为核
心，为业主打造全维度家庭成员运动和休
闲活动空间，媲美一、二线城市中高端居
住环境体验，深受市场认可。

同时，联美公司长期深耕“瓷都”德化
的开发战略也早早为此次丰收埋下了“种
子”。从“美伦·山景叠苑”项目到“美伦·

云启上城”，该公司在德化县累计开发量
达118.47万㎡，获得“省标准化示范工地”

“市级物业管理示范达标项目”“德化县新
型创城样板小区”等多项殊荣，打响了“美
伦地产”品牌的知名度，并为当地带来了
社会和经济双重效益。

国企品牌和实力虽有口皆碑，但由于
项目产品区位的差异性和德化民风民俗
的特殊性，潜在客户的意向房源基本上扎
堆重叠，加之项目 87%住宅为安置房源，
车位需求量较低，如何提高去化率又成了
一大难题。“当前经济形势复杂多变，大部
分客户存在以高价买车位还不如先缓一
缓，等等看再买的思想，要实现住宅、车位
同步去化，确保项目实现盈利，对我们来
说是极大的挑战。”德化美伦云启公司负
责人刘映均说。

面对这一难题，项目公司深入市场调
研，充分摸底客户消费能力，精准分析研
判，制定了“一户一价、一栋一策略”营销
手段，以应对市场不同层次需求变化；同
时，采取“一对一”VIP 销售模式，制定车
位配比，通过“好住宅+好车位”销售策
略，既满足业主对优质生活的需求，又实
现了住宅产品销售同步去化地下室车位，
为项目增营创利奠定坚实基础。

“如今，‘美伦·云启上城’项目住宅首
开即热销，既是定心丸，也是增强剂，只要
我们笃定信心、稳中求进，就一定能以新
气象新作为推动企业高质量发展取得新
成效。”吴德雄说。 （阙文亮 林诗鑫）

福建煤电电力安装检修公司
完成“双过半”

本报讯 今年来，极端天气频繁出
现，市场开拓日益艰难。面对严峻、复
杂的形势，福建煤电电力安装检修公司
认真贯彻落实集团党代会提出的“一二
三四五”战略目标，逆势攻坚，精准发
力，交出了亮眼的上半年“成绩单”。该
公司在上半年完成转供电量 1814.23
kWh，对 外 创 效 完 成 半 年 考 核 数 的
134.13%，对外转供电利润完成半年指
标的113.38%，顺利完成“双过半”。

（张萍）

华厦设计院主要经济指标
实现“双过半”目标

本报讯 今年以来，华厦设计院采取
内外市场双向发力的策略，对内以集团
业务协同发展为契机，主动对接集团重
点项目服务需求，努力提高产品质量和
服务质量。对外积极拓展市场，深度挖
掘市场潜力，加大与优秀企业合作力
度，市场占有率明显提升。1~6月份，该
公 司 营 收 入 完 成 年 度 预 算 指 标 的
55.4%，营收指标同比增长 13.6%，利润
指标同比增长27.7%。 （刘志伟）


