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财务公司成功办理
首笔“线上清算”业务

本报讯 近日，财务公司成功办理新一代
票据业务系统投产上线后的首笔“线上清算”
业务，为成员单位打通了电票到期“票款实时
对付”的极速通道。

新系统上线后，财务公司对成员单位在
本平台办理托收的电子商业汇票均采取“线
上清算”模式，实现“全流程无人工干预，票款
T+0自动到账”。持票企业无需再像以往“线
下清算”那样，手动发起提示付款申请并另行
通过外部银行账户收取票款，不仅业务办理
效率大幅提高，还能有效规避票款结算不同
步带来的潜在风险。 （林楠 翁谷城）

集团成功发行
2024年第一期中期票据

本报讯 3月29日，福建能源石化集团成
功发行2024年度第一期中期票据，发行期限5
年，发行规模10亿元，票面利率2.83%，全场认
购倍数 3.61 倍，创福建能源石化中长期债券
价格新低。

本次债券的成功发行，吸引了各类投资
者积极参与咨询与认购，全场倍数创下集团
认购倍数新高，进一步优化了集团融资结构，
提高了集团在资本市场的参与度，充分体现
了市场对集团的认可。 （邓婧雯）

3月26日,厦门京闽中心酒店与
厦门工学院签订产教融合校企合作协议，
并被授予“厦门工学院校外实践教学基
地”，拉开校企合作新篇章。接下来，双方
将以此次签约为契机，深化产教融合，推
动人才培养模式改革和创新，打造校企合
作典范。 （王馨 摄）

4月1日晚，联美公司美伦生态城
D地块二期项目DS-6#楼公交首末站管理
用房及垃圾转运站基础混泥土浇筑顺利完
成，突破“正负零”。该公司项目部控制节
点倒排工期，通过优化雨季施工方案，做到
小雨不停工，大雨不歇工，保证了基础施工
任务按期完成。 （徐宗鹭 摄）

不负春光向“新”行，只争朝夕启新
程。石化供销公司党委抢先抓早、高位谋
划、精心部署，全体员工凝心聚力、攻坚克
难、锐意进取，奋力迎战首季“开门红”。
今年前两个月，该公司销售收入同比增加
94%。

主要品种经营总量实现新提升
在重要石化产品市场弱势下行，需求

严重萎缩，波动风险加剧的不利环境下，
该公司克服春节传统节假日因素影响，提
前布局、统筹安排，积极走访上下游客商，
开拓新增优质资源渠道，实现主要经营品
种如聚烯烃、PTA、MEG、苯乙烯等经营体
量稳步提升。1~3 月，苯乙烯、烧碱、PTA
及 MEG 销量，同比分别增长 94%、40%、
101%和119%。

“我们聚烯烃团队分聚丙烯、聚乙烯
两个小组，最近分别前往省内下游代表性

终端客户、管材市场走访调研，未来还会
去往潮汕、江浙地区调研，为布局未来市
场、提升市场影响力提供有力支撑。”该公
司聚烯烃团队负责人介绍。

一季度，该公司与中化石化、中石油
的聚烯烃合作关系进一步深化，分销资源
量实现新高；高端聚烯烃产品分销稳居省
内前列，与省内大型台资企业泉州国亨化
学有限公司新增聚丙烯分销业务，独家分
销福建联合石化聚丙烯透明料，今年前两
个月，聚丙烯透明料销量迈上新台阶。

多元优势资源渠道取得新突破
“今年一季度，我们共新增 4 份 PTA

年约，与业内代表性企业浙江物产、富邦
物产、杭实国贸、远大集团达成稳定合作
关系，为进一步提高公司PTA经营体量，
提升华东市场占有率奠定有力基础。”该
公司专用化学品一部负责人说。

一月开始，专用化学品一部积极巩固
行业上下游客商，深度挖掘客户需求，找
准渠道发展着力点，在拓展“朋友圈”上下
功夫，不断开发优质客商，争取更多市场
渠道资源。

今年来，该公司各业务团队积极走市
场、抓机遇、拓渠道、促合作，形成各业务
板块多点开花、亮点纷呈、整体推进的良
好局面。苯乙烯方面，成功与新浦化学等
船货供应商达成长约合作模式，为后续业
务发展打下坚实基础。EVA方面，成功与
国内光伏胶膜行业领军企业福斯特签订
首笔合作协议，新增浙石化和宝丰能源两
家重要供应商，EVA 市场影响力继续扩
大。PX方面，与中石油揭阳签订年约，进
一步稳固基本盘。柴油方面，与浙石化达
成合作，进一步扩大经营规模。

在主营品种经营体量显著提升与市

场优质资源渠道扩宽优化的双“引擎”强
力发动下，该公司1~3月“两头在外”业务
同比增加49%，为一季度“开门红”和高质
量市场化转型蓄势赋能。

全力推进降本增效展现新作为
“为保障集团石化产业链相关生产企

业降本增效，一方面，我们的相关团队与
海泉化学、福化鲁华充分沟通交流，保障
春节期间原辅料正常供应；另一方面积极
走访上下游客商，及时掌握市场动态，制
定精准营销方案，提升市场份额。”该公司
销售总监表示。接下来，该公司将继续积
极跟踪中沙古雷乙烯项目、海辰化学高端
聚酰胺系列项目、海泉化学 PO/SM 项目
进度，提前布局，确保产品顺产顺销，全产
全销，为集团产业发展保驾护航。

（章涛）

石化供销：全力疾行春天里 逆风奋战“开门红”

开年抢开局，邵武煤业公司以党的二
十大精神为指导，深化落实省委“三争”行
动，全面贯彻集团和公司党委工作部署，
紧紧围绕年度生产经营指标任务多点发
力，掀起新一年“争”春热潮，顺利实现首
季度“开门红”目标，为开局顺利、全年精
彩夯实根基。

生产再提质效
开展复工安全培训、召开安全风险研

判会、组织复工复产安全大检查……春节
复工伊始，浦城矿业公司一系列工作有序
展开。正月初九，该矿临江浮选厂已经全
面投入生产，铆足干劲追赶停工期间耽误
的产量。据悉，该厂结合去年设备运转和
生产情况，于春节前开展了浮选设备、电
气系统和产线检维修工作，有效解决了

“浮选时间反应短”“精选槽壳体磨损超
限”“泥浆搅拌桶体积偏小”等“先天不
足”。“经过磨合调试，我们每月能多回收
矿石 200 多吨。”据机电副矿长刘宝谋介

绍，节后开工该厂原矿浮选跑尾、日处理
能力、精粉品质等多项指标再次突破，生
产态势向好。邵武煤业根据集团工作部
署研究制定了“开门红”实施方案，重新编
制了绩效考核方案，推行实施“两级单位
日早会”“专项工作月考核”等工作机制，
各单位、部门协调联动及工作效率进一步
提升。

经营再塑优势
“我们的精粉品质好，不仅要卖出去，

还要卖好价格，争取产量和经营‘双丰
收’。”据该公司市场部经理孙涛介绍，一
季度，该公司跑赢市场低迷走势，顺利完
成首季计划营收119%，同比增长29%。

面对风云变幻的行业市场，今年来，
该公司在“创建品牌”和“抢占市场”上下
功夫：一面集众智、汇众力着手打造、培育
自有萤石精粉品牌，向全体职工发出品牌
名称“征集令”，共征集到构思巧妙、寓意
深刻的作品提案23份；一面紧抓萤石精粉

品控，执行“单样双检”，加大抽检力度，聘
请专人到企培训，提高检测准确率，为推
动“产品销售”向“品牌营销”转变开好
头。此外，还成立了销售领导小组，小组
以调研开路到省内外萤石下游企业交流
调研，提升市场预测能力，构建市场导向
的产销储联动机制，充分实施“计划销
售”，同时持续挖潜新市场，一季度新增2
家优质长期客户。

发展再积跬步
“去年底，项目一期正式投料试产，为

今年工作打下了坚实基础。”该公司人力
部经理、氟佑新材公司董事林水兵介绍，
日前，公司与上海国企合资合作的氟佑新
材公司召开董事会，会议规划制定的2024
年生产经营目标振奋人心，审议通过的打
造“六氟丁二烯产业化示范项目”议案前
景可期，项目建设之初描绘的“百亿氟化
学产业基地”的宏伟蓝图正在逐步实现，
为企业积厚成势布局新能源、信息技术、

半导体等增量市场注入信心。
“南平地区萤石资源丰富，易开采、杂

质少、可选性好，所产萤石精粉品位高，要
争取获取更多资源。”根据工作部署，今年
来，该公司多次到目标萤石矿项目开展再
调研，与武夷集团就合作整合南平境内资
源进行沟通洽谈，与中国矿业联合会萤石
产业发展委员会前往优质萤石企业学习
交流。刚开年，该公司便争先奋进，持续
整合优质萤石资源，加快布局氟新材料产
业，努力培育发展新质生产力的全产业优
势，以实干实绩书写转型新答卷。（赵芯）

实干“争”春早 夺得“开门红”
邵武煤业公司多点发力推动工作再上新台阶

深化深化““三争三争””行动行动
奋战奋战““开门红开门红””


