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融资租赁公司打响
不良资产处置新年第一“拍”

本报讯 1月16日，融资租赁公司沙县
侨丹项目抵押设备进行司法拍卖，当天首
拍就以溢价 65 万元成交，最终成交价
1380.75 万元。根据此前该公司与兴业银
行达成的协议，双方将按比例分配拍卖款。

抵押设备的成功拍卖，标志着沙县侨
丹项目所有抵质押物处置完毕，这也是继
2021年成功处置沙县侨丹项目农商行质押
股权后迎来的新突破。 （陈云）

福能新能源两项专利
获国家知识产权局授权

本报讯 日前，福能新能源公司申报
的“一种SVG无功补偿装置”和“一种风功
率预测信息采集装置”两项实用新型专利
获得国家知识产权局授权。

近年来，该公司加大科技创新方面的
投入，获得了多项发明专利、实用新型专
利、软件著作权登记等，持续赋能企业高质
量发展。 （武飞）

新年伊始，福能物流公司承运近 2.8
万吨煤炭的“天予力量”2329 航次煤船克
服北方寒潮、大风等极端天气影响，自京
唐港南下历时3天安全抵达莆田国投湄洲
湾港锚地。这是新一年该公司做优煤炭
保供采购的第一船煤，为开拓新一年煤炭
贸易业务打好基础。

刚刚过去的 2023 年，面对煤炭市场
单边下行强劲压力和风险挑战，福能物流
公司立足集团商贸平台，厚植煤炭集采优
势，贯彻实施“保供+市场”双轮驱动高质
量发展理念，在高效保障集团权属电力和
水泥企业用煤的同时，合规稳健拓展建
材、冶金和化工等行业客户，形成“代理服
务”与“自营贸易”的规模叠加效应，最大
程度释放商贸企业的盈利活力，致力于为
推动集团高质量发展贡献商贸力量。据
悉，该公司去年煤炭销量创历史新高，达
940多万吨，超额完成集团下达的利润指
标，物流费用节支 612.97 万元，准入新供
应商41家、新销售客户25家，累计为集团

权属用煤企业节约采购成本2.5亿多元。
“集团唯一的煤炭集采平台”赋予了

福能物流打造高质量煤炭贸易供应链的
独特优势。对福能物流来说，巩固集团内
部煤炭保供是“基本盘”，做大外部市场业
务是对标现代商贸企业，加快培育发展

“新动能”。
针对煤炭价格“断崖式”震荡下跌不

利局面，该公司加强与CCI、CCTD等5家
煤炭专业研究团队合作，并派人收集市场
资讯编制《煤炭市场分析周报》、撰写《市
场分析报告》，构建“专业团队+业务骨干+
竞合同行”为一体的市场研判机制，有力
把好采购时点、降低采购成本。同时，发
挥集采优势与上下游磋商签订年度购销
合同，锁定全年煤炭供需计划，并根据市
场行情动态调整优化采购方案，执行“上
游货到付款、下游款到发货、业务流程合
规、经营风险可控”的营销策略，实现吨煤
采购成本下降 45.52 元的超预期目标，较
好地化市场波动的“危”为提质增效的

“机”。
市场的不确定性和不稳定性，也催生

了该公司煤炭贸易供应链条提档升级。
为保障煤炭贸易供应链的韧性和安全水
平，该公司持续深化与国能、伊泰等大型
煤企的合作，全力提升中长协履约率，以
此获得上游采购的议价权，保证下游的供
给和价格。据统计，该公司去年对伊泰自
产 煤 兑 现 率 超 90% ，对 国 能 兑 现 率 达
102.84%，4月份兑现率更是高达128.26%，
同比增长10.03%，在国能销售集团外部客
户综合评价排名中位列华南销售分公司
第一、全国第三，为争取2024年度自产煤
增量、实现全煤种供应打下坚实基础。与
此同时，该公司积极拓展煤源，新增兴隆、
西蒙长协煤140万吨，基本实现保供煤量
全覆盖。该公司还建立集团电煤保供内
部协调机制，更加注重协同联动，提高因

“需”制宜、增值服务煤炭供应链的“安全
和效率”。

保供、市场双轨并行，海运、陆运环环

相扣。从“供应链”到“共赢链”，源源不断
输送光明和温暖的背后，是该公司业务
部、物权部和驻外办等部门的高效联动协
同，还有该公司与国投湄洲湾港、国投曹
妃甸港等沿海港口长期真诚合作厚植的
发展底蕴。通过合理制定优化物流方案、
争取装船港“准班轮”及海运汽运竞谈、询
价、招标等硬核举措，该公司既畅通“北煤
入闽、海陆联运”的大动脉，又疏通煤炭靠
泊卸船、出港进厂的“微循环”。

全年监装131航次721万吨煤炭、累计
办理货转 390 批次，在注册资本资金仅 1
亿元的前提下年度日均存款和利息同比
增长30%以上，且未产生一笔集团外部应
收款呆坏账……在加快推动高质量发展
的新征程中，福能物流公司全员为了光明
和温暖的事业，“链”上持续发力、“链”上
合作共赢、“链”上党建引领，为实现保供
单位协同发展、助推集团高质量发展贡献

“物流智慧力量”。 （李瑞）

为了光明和温暖的事业
福能物流公司厚植集采优势打造高质量煤炭贸易供应链

（上接一版）
另一方面，他们做好新技术新项目的

引进。
“随着国家安全环保、绿色发展政策的

实施以及石化行业逐步向绿色低碳、产业
化、集约化发展，面对市场竞争和行业发
展趋势，我们认识到引进新技术实现转型
升级，用更加环保、更低成本的技术生产
高附加值产品是企业高质量发展的必经
之路。”海泉化学负责人说。

以“创办一流企业、打造精品工程”为
目标，“十四五”期间，海泉化学公司计划
投资超百亿元，共建设5套化工装置，包括
迁建年产3.6万吨BDO/6万吨PBT，新建

年产20万吨PPG，新建年产20万吨醋酸乙
烯，新建年产20万吨/45万吨联产法PO/
SM，新建年产90万吨丙烷脱氢项目，配合
集团在古雷打造上下游产业链更加完善、
种类更加齐全、附加值更高的现代石化产
业。

去年底，该公司已顺利完成PO/SM项
目基础设计审查、概算批复。

PO/SM 项目将充分利用古雷石化基
地园区内的上游乙烯、丙烯、苯资源，且产
品苯乙烯大部分供应园区内的项目，环氧
丙烷大部分供应公司内的聚醚装置。

“原料供应有保障，产品靠近目标市
场，实现了园区内上下游一体化。”海泉化

学设计技术部部长尤金发这样评介 PO/
SM项目。

在项目规划阶段，海泉化学公司十分
重视对标先进生产工艺，逐一进行成本优
势的深度分析。

“公司利用搬迁机遇和古雷石化园区
上下游产业链及园区原料供应条件，结合
自身特点和优势，引进先进工艺新建 20/
45万吨/年PO/SM装置项目，符合绿色发
展理念，预测海泉化学 PO/SM 装置非常
具有行业竞争力。”尤金发说。

据尤金发介绍，海泉化学PO/SM项目
建成投产后，公司整体规模将实现大跨度
的飞跃，真正地实现公司的转型升级，推

进公司持续稳健高质量发展。
醋酸乙烯项目是该公司另一个重点项

目，采用国产化技术，为福建省内首套，将
填补福建省内相关产能空白。其原料来
自古雷石化园区，产品又返销到园区作为
原料，填补了古雷园区乙烯和醋酸乙烯生
产的中间环节，具有靠近市场的优势。

征程万里风正劲，重任千钧再奋发。
海泉化学公司正加快推进新项目建设，科
学谋划项目资源的规划储备，奋力实现公
司“十四五”目标，为能化集团打造“一流
能源、千亿石化”提供有力支撑。

（洪党荣 陈仁居）

连日来，
福建煤电公司龙潭
煤矿根据年度设备
维护和检修计划，
组织机电人员加强
设备检修工作，做
好后勤保障工作促
进安全生产。图为
1 月 15 日，机电人
员正在给软启动开
关“体检”。

（林莉 摄）

为了向一季度生产经营“开
门红”冲刺提供优质的机运后勤保
障，近期，永安煤业公司池坪芦坑煤
矿对井上下所有的轨道进行检查与
维护。图为1月12日，该矿机运队职
工在+720工业广场更换轨道的道岔。

（陈思洲 摄）


